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LA TENSIONE

Il gruppo lancia Pry-Cam Home ed entra nel mercato consumer
I'idea di Roberto Candela ¢ un business da 34 milioni di euro

di Stefano Righi

alla teoria alla pratiea. Trasforma-

| re le idee in oggetti, mettere a ter-

ra, come si dice oggi, € il momento

piu critico di ogni percorso progettuale.
Sepoisi tratta di passare dalle aule diuna
universit, il posto dove é nata I'idea, alle
officine di produzione di una societa quo-
tata in Borsa, il percorso si fara ancor piu
accidentato. L'avventura di Roberto Can-
dela inizia all'universita di Palermo, dove
eratitolare della cattedra di Elettrotecnica
allafacolta di Ingegneria. «L'insegnamen-
to & passione. Passione per lamateria che
siinsegna e che ti porta ad esplorare nuovi
aspetti — dice Candela—. E stato cosi che
nel 2006, assieme a tre colleghi, Antonio
Di Stefano, Giuseppe Fiscelli e Costantino
Giaconia, siamo arrivati a brevettare un
sensore per la misurazione delle scariche.
All'epoca, oltre ad insegnare, avevo una
consulenza con Prysmian che durava gia
daun paio d'anni. Parlai del nostro brevet-
toin azienda, che decide diacquistarlo nel
dicembre del 2009. Daalloraabbiamo svi-
luppato altri ventiquattro brevetti che
compongono una offerta completa nel-
I'analisi del funzionamento dei cavi. I cavi,
in sé, sono stupidi, ma attraverso i nostri
brevetti, riusciamo ad analizzarne da re-
moto lo stato di salute, capire se funziona-
no bene, se funzionano al massimo della
loro capacita e se sono in grado di resiste-
re a possibili sollecitazioni». Per un grup-
po come Prysmian, uno dei colossi mon-
diali nella produzione di cavi ad alta tec-
nologia ed elevata capacita guidato dalla
fondazione dall'amministratore delegato
Valerio Battista, i brevetti sviluppati dal te-
amdiRoberto Candela — che nel frattem-
Po, era il 2012, ha lasciato 'insegnamento
universitario — sono il naturale comple-
tamento diun percorso che spostailfocus

dell'azienda dal prodotto al servizio.
Come a Washington

Soprattutto perché i software messi a
punto sanno individuare, con la precisio-
ne di un metro, il punto in cui intervenire
preventivamente su cavi lunghi centinaia
di chilometri. Ora, il passo successivo, che
vede Prysmian, per la prima volta nella
propria storia, entrare nel mercato consu-
mer, proponendo ladeclinazione dei bre-
vetti del professor Candela pensata per le
famiglie. La stessa tecnologia che oggi
monitora le reti elettriche di Washington
e Singapore e I'interconnessione elettrica
Eleclink che passa nel tunnel della Manica
tra Gran Bretagna e Francia messa a guar-
dia di casa.

«Si chiama Pry-Cam Home — spiega
Candela — e tecnicamente rappresenta il
passaggio dall’alta alla bassa tensione. Si
tratta di un apparecchio che ognuno puo
installare a casa propria e che consente,
tramite una app sul telefonino, di avere
costantemente il controllo della propria
rete elettrica domestica. Questo consenti-
ra diavere un report istantaneo delle con-
dizioni delle proprieapparecchiature, dal
televisore alla lavatrice, di prevenire gua-
sti e anche di risparmiare sui consumi
energetici».

Dal cavo al servizio

Prysmian sta focalizzando un nuovo tar-
get: diventare un fornitore completo del
servizio cavo in alta tensione e arrivare a
farlo anche in bassa. Pry-Cam Home € lo
strumento per avvicinarsi allobbiettivo.
Integrata nell'impianto di casa riesce a
monitorare istantaneamente il funziona-
mento, fornendo una serie di dati di note-

vole importanza, dal consumo alla qualita
dell'impianto. I dati, che vengono conser-
vati nella app del telefonino, sono poi ar-
chiviati per giorno, settimana e mese. La
tecnologia permette di misurare anche
l'eventuale dispersione dell'impianto, ov-
vero quella quota di energia che viene pa-
gata dall'utente perché a valle del contato-
re ma che non arriva alla funzione finale,
dato che si perde a causa di cavi vecchi o
mal tenuti. La dispersione é un indicatore
di un possibile cattivo funzionamento
dell'impianto e di cavi spesso inadeguati o
rovinati. Soprattutto, Pry-Cam fornisce un
report preciso sullo stato dell'impianto di
terra, fondamentale elemento di sicurez-
za che per0 raramente viene monitorato e
che, proprio per la sua natura, € daun lato
soggetto a possibili distacchi, dall'altroin-
sostituibile elemento di sicurezza. «E un
passo inavantiimportante — spiega Can-
dela — un prodotto che non ha veri com-
petitor, perché altri vendono tecnologie
simili, ma Prysmian é I'unica a fornire un
servizio completo. Soprattutto siamo or-
gogliosi di un prodotto interamente rea-
lizzato in Italia: stampiamo le schede a
Trieste eanchele plastiche sonorealizzate
nel nostro Paese. Dal software alle viti é
tutto made in Italy». Con quaranta dipen-
denti a Palermo e altrettanti in Svizzera,
che nel 2022 hanno generato per Pry-
smian electronics un business di circa 34
milioni di euro.
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Al vertice In cattedra
Valerio Battista, Roberto Candela,
amministratore gia docente di

delegato di Prysmian: Elettrotecnica
inBorsail gruppo allafacoltadi
capitalizza Ingegneria
oltre 9 miliardi di euro delluniversita di
Palermo e oggi
manager di
Prysmian
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