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5 milion

Getra, componentlstlca
prodotta in casa

con la nuovalinea 4.0

L'INVESTIMENTO

Realizzato a partire dal 2020, ma &
gia in programma unampliamento e
la creazione di un nuovo polo della
componentistica in Campania

RESHORING

di 5 milioni.

08865

Getrariporta

a Marcinise

la produzione

di componenti
Getra ha internalizzato

la produzione di componenti

dotandosi di tecnologie
4.0, cON un investimento

—Servizioa pagina 3

ll presldente del gruppo: «ll settore
energetico pioniere nel processo di
transizione energetica che I'Europa
ha ingaggiato con determinazione»n

A Marcianise. L'azienda internalizza la produzione meccanica per migliorare
I'efficienza del processo in funzione della transizione energetica

30%

LE COMMESSE

Domanda di generatori elettrici
cresciuta nel 2022 ma la produzio-
ne é rallentata da guerra e prezzi

VeraViola

er resistere agli eventd
drammatici deglht ultimi
anni & necessario essere
pronti al cambiamento e
farlo rapidamente. Ne so-
noconvinti a Marclanise, nel quar-
tiere generale del gruppe Getra
della famiglia Zigon. L'azienda,
che produce trasformatorielettrici
di grande e media potenza e siste-
midiinterconnessione delle reti di
alta tensione, £ una *“multinazio-
nali tascabile” che negli anni ha
fatto passi dagigante, crescendoe
internazionalizzando a ritmo so-
stenuto. E che oggi & investita in
pieno da opportunita e ostacoli
dettati daun mondo alle prese con
situazioni imprevedibili: primala
pandemia, poilacrisienergeticae

delle materie prime, esasperate
dalla guerra in Ucraina.
Nel 3020 ¢ poinel 2021, in piena

ndAsmia Il Mmvinmnhs candnoaata
wll“‘ll““' AT R RALZRILE LR LAFLELLY IR

a Investire nella innovazione di
processo: letecnologie 4.00ggi go-
vernino Ul processo produttivo in
presadiretta conl'area progettazio-
ne, attraversol'utilizzo di software
sofisticati einnovativi. Manegii ul-
timi annl ¢'¢ stato anche altro:
I'azienda ha allestito una nuova li-
nea meccanica, proprio presso lo
stabilimento Getra Power di Mar-
cianise, realizzandoun investimen-
to di circa 5 milioni. Oblettivo: in-
ternalizzarela produzione defcom-
ponend finoad alloraaffidatiaim-
prese esterne in [talia e all"estero.
La vecchia organizzazione non
consentiva di sfruttare tutte le po-
tenzialitd dei sistemi sofiware uti-

Hzzatl in house, non essendo possi-

bile I'interfacciamento diretto con
il macchinario che operava. Oggl.
invece, lostudioelaprogettazione
deHe carpenterie per trasformatori
di potenza & interamente realizzato
dal gruppo Getra all'interno del

proprioufficioingegneriamedian-
te I"atilizzo di software avanzati di

calcolo strutturale 3D e sistemi ad

.-Imnﬂ finiti Una dn‘lln rarattor.
N Wi LR B

stiche plirinnovative di talisoftwa-
re & quella di poterst interfacciare
direttamente con i sistemi di pro-
duzione per una “messa in opera®
del progettoattraverso I'intercon-
nessione di tutti i macchinariconi
sistemi informatici.

In prospettiva c'é la realfzza-
zione diun polo della componen-
tistica che si sviluppi dalla evoiu-
zione della nuovalinea meccanica
come terzo stabilimento del
gruppo in Campania.

«Lavoriamo in un settore coin-
volto appieno nella transizione

Sud ﬁ
™ -

Superficie 34 %
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energetica - spiega il presidente
del gruppo Marco Zigon - Anzi il
settore energetico ¢ precursore in
questo campo. Noi che siamo part-
nerdelle principali utility e dei pit
important contractor in Italia e nel
mondo operanti nel settore della
produzione e distribuzione elettri-
ca, dobbiamo necessarlamente
adeguard. Inchemodo? Unadelle
cose da fare & accorciare la rete di
fornitura e riorganizzare la supply
chain per diversi motivi». Indicale
ragloni: «L’Europa intera ¢ molto
impegnata nella transizione ener-
getica che impone investimenti per
ridurre 'improntadi carbonlo, an-
che investendo sulla efficienza in-
terna. Pensiamo che questo obiet-
tivo si persegua per ora con piti au-
tomazione e controllon.,

Ladecisionediinternalizzarele
produzioni di componentisi & rive-
lata poi particolarmente validacon
il passare deimesi: lacarenza delle
materie prime, firincaro dell’ener-
gia e def trasporti, l'instabilita geo-
politica e il perdurare del covid in
alcune aree hanno indotto imprese
anche di altr] settori al reshoring
delle produzioni. «Abblamo ridotto
fortemente per quanto possibile
anchele nostre forniture di materie
prime dall'estero», chiarisce Zigon.
Per quanto possibiie, poiché I'Italia
eI’Europa pagano per non averne.

«Sivaversouna giobalizzazio-
ne piit equilibrata- osservaMar=
€o Zigon - la corsa a produzioni
abasso costo rallenta poiché pre-
valgono valutazioni su impatto
ambientale e soclalen.

La domanda di trasformatori
elettrici cresce. Nella prima metd

del 2022 Getrarileva unincremento
degll ordini del 30% rispetto allo
stesso periodo dello scorso anno.
Maalle opportuniti sl contrappon-
gono anche moltl ostacoli. «La
mancanza di materie prime - pred-
sa - ha e {l conseguente aumento
def prezzi. Insomma ¢’ forte op-
portunita di mercato, rna non riu-
sciamo a coglierla appieno». Cosi
Zigon non sllancia in previsionisul
bilancio 2022. «& necessario atten-
dere - riflette -potremmo rimanere
sui livelli del 2021 0anche crescere
unpd». Net 2021 il gruppo ha realiz-
zato un fatturatodi oltre 100 milio-
ni e #l suo organico ha raggiunto
complessivamente le duecentoset-
tanta uniti in Italia.

11 Gruppo si compone di cinque
societa {taliane e una all'estero,
negll Emirati Arabl Uniti. Oggi
esporta circal’'8o%, della produzio-
ne neisuoi principali mercat este-

t: Nord Buropa, UK, Nord ¢ Centro
Africa, Medio Oriente.

Esempio virtuoso di made in
Italy vincente e di azienda meridio-
nale resiliente (si veda l'articolo
nella pagina affianco). «Non mi
sorprendo nel verificare che nel
Mezzogiorno cl sono imprese capa-
d diresistere alle magglori difficol-
ta - commenta il presidente di Ge-
tra —per diversi motivi. Le imprese
del Mezzogiomo sanno superarele
difficoltd, cel'hanno nel dna. Han-
noattitudine a essereresilientiea
saper coglierele opportuniticheil
mercato offre. Sono formate in
questo modo: & questione di una
particolare cultura di impresa for-
giatainun contestoda sempre pit
difficile con cul convivere»,

& RROOUACONE REENVATA
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