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«Ho fatto tornare grande
il pianoforte italiano, ma

sono piu contenti all’estero»

di CARLO MELATO

M Se nei teatri pit prestigiosi al mondo, accanto ai
mostri sacri, oggi si trova un pianoforte dal suono
italiano e merito di Paoclo Fazioli. Che a 41 anni
dall'inizio della sfida confida: «Da Varsavia a New
York tutto liscio, qui c'é sempre qualche guaio».

LINTERVISTA PAOLO FAZIOLI

«Ho riportato in vetta
il pianoforte italiano
ma sembrano piu felici
all'estero che da noi»

L’ingegnere-musicista: «I nostri strumenti sono richiesti dal concorso
Chopin di Varsavia alla Carnegie Hall. Qui ¢’é sempre qualche guaio»

66

Volevo trovare

un suono luminoso,
piisimile a noi
Diverso da quello
roboante dei tedeschi

di CARLO MELATO

M Sara che l'ita-
liano nel mondo
viene ancora as-
sociato al man-
dolino, meda-
glia di bronzo
dopo pizza e spaghetti. Sara
che fino a qualche decennio
fa gli ultimi superstiti della
produzione made in Italy si
camuffavano dietro a nomi
teutonici (come Steinbach o
Clement) per darsi un tono.
O che nelle sale da concerto
I'egemonia di Steinway &
Sons e Bésendorfer sembra-
va indiscutibile ed eterna.
Eppure - anche se la scuola
non lo insegna e a volte lo si
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crede «dono del gallo, del
britanno e del germano» {co-
me scrisse il poeta Giambat-
tista Dall’Olio) - il pianoforte
¢ nato sulle rive dell’Arno,
intorno al 1700, grazie al ge-
nio di un italiano. 11 suo no-
me era Bartolomeo Cristofo-
ri (1655-1731), cembalaro pa-
dovano al servizio del princi-
pe Ferdinando de’ Medici,
Circa tre secoli dopo, civo-
levauningegnere-pianistadi
Roma, Paolo Fazioli (classe
1944), con un futuro sulla
carta gia seritto nella ben av-
viata azienda di mobili di fa-
miglia, per raccogliere il te-
stimone e tentare Fimpossi-
bile: costruire un nuovo pia-

La felicita di Hancock,
Lortiee Trifonov

e tutto. La sala concerti
aSacile énata per farli
sentire al pubblico

7

noforte italiano di altissima
qualita, per riportarlo tra i
giganti. «Ti rendi conto che
vuoi entrare in un mondo in
cui ci sono mostri sacri che
presidiano il mercato da 200
anni?», lo ammonira Pietro
Righini, uno dei piu grandi
espertidifisica applicata agli

Superficie 103 %
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strumenti musicali, Ma
nemmeno lui voleva fargli
cambiare idea. E il sogno, do-
po estenuanti interrogatoria
concertisti, critici, fisici e
massime autorita nel campo
del legno, ha preso il volo.
Una storia che inizia nella
Milano anni Settanta e che
debutta ufficialmente nel
1981 nel «Giardino

della Serenissi-

ma»; Sacile (Por-
denone). Tra Ve-

nezia e gli abeti

della Val di Fiem-

me, che non a caso

Antonio Stradivari

sceglieva per i suoi

violini.

Ingegnere, cosa
le faceva credere
41 anni fa che la
scommessa potes-
se essere vinta?

«Prima vorrei

chiarire qual era il
cuore della sfida.
Non si é mai tratta-
to di una gara con-
tro i grandi pro-
duttori interna-
zionali, nati molto
prima di me. Il so-
gno é sempre stato
un altro; realizza-
reunacertaideadi
suono. Ne cercavo
uno diverso, italia-
no, che ci somigli
dipifl».

Riuscirebbe a
descriverlo?

«Solare, brillante, lumino-
so e riceo di sfumature, In
ogni caso unico. L'ho dichia-
rato al nastro di partenza:
non voglio ispirarmi a nessu-
no. Se qualeuno preferisce
quello pil scuro e roboante
dei pianoforti tedeschi, fa
bene a rivolgersi altrove. Di
certo pero il mercato non ha
bisogno di copie».

Pensa di essere riuscito a
catturarlo?

«In parte... Ovviamente
sono contento perché abbia-
mo una nostra identita pre-
cisa, mala soddisfazione non
& mai completa e la ricerca
continua a tuttiilivelli. Vede,
le variabili sono quasi infini-
te e per questo non ¢’¢ un
pianoforte uguale all’altro
(cosi come non esistono due
pezzidilegnoidentici, anche
se provengono dallo stesso
albero). Conta il materiale
scelto per la tavola armonica
- che é lanima dello stru-
mento - gli spessori, con dif-
ferenze inferiori al millime-
tro, le tecniche di lavorazio-
ne, la mano dell’artigia-

no...».

Ma per trovare il legno
giusto basta una vita?

«E stata una lunga ricerca,
prima ancora di fondare I'a-
zienda. Pensi che andammo
a valutare anche quegli albe-
riche nel 2018 sarebbero sta-
ti spazzati via dall'uragano
Vaia, ma non erano adatti:
troppo nodosi. I’abete rosso
della Val di Fiemme invece &
fantastico. Cresce a 1.500
metri e viene abbattuto
guando ha 200 anni. Poic’éil
mogano, ma non cresce in
{ta ia, bisogna importar-
L 4 .

Prima parlava di variabili
infinite. Immagino che da
buon ingegnere lei tenti di
controllarle tutte,

«Certo, ma qualcosa sfug-
ge sempre. Alle spalle ho de-
cenni di esperimenti, errori,
imprevisti, scoperte inatte-
se. L'approccio scientifico,
I'occhio esperto dei miei tec-
nici e 'oreechio sono com-
plementari. Ovviamente c’é
ancora molto da scoprire ¢
da inventare...».

L'innovazione di cui & pia
orgoglioso?

«Tutte quelle che nonsono
riusciti a copiarci...».

Mascusi, noncisonoibre-
vetti?

«Mai brevettare le grandi
idee».

E perché?

«Il brevetto & un’arma a
doppio taglio: costa un sacco
disoldi, dura solo2o0anni eti
costringe a spiegare tutto al-
la concorrenza. Il quarto pe-
dale e la scala di risonanza
sono gia statiimitati. Le altre
innovazioni non gliele di-
co...» (ride).

E vero che i suoi pianofor-
ti vengono fatti suonare di
notte, meccanicamente,
quando la fabbrica é chiu-
sa?

«8i, faceiamo fare il rodag-
gio alla tastiera, ai martellet-
ti e iniziamo a far vibrare la
tavola armonica. A mezza-
notte comungue li mandia-

mo a dormire».

Qualita vuol dire per for-
za produzione limitata?

«E inevitabile. Tenga con-
to che produciamo intorno
ai 140, 150 pianoforti all’an-
no. L’obiettivo & arrivare a
200, ma non vogliamo anda-
re oltre. Da quando siamo
partiti ne sono nati circa
4.000»,

Visto che parliamo di nu-
meri, togliamoci il pensiero:
prezzo medio di uno dei suoi
stramenti, numero didipen-

denti e fatturato?

«Con me lavorano 55 per-
sone, il fatturato & intorno ai
10 milioni. Mentre i nostri
strumenti costano dagli
80.000 ai 170.000 euro. Pur-
troppo perd viviamo un mo-
mento pericoloso e forse do-
vremo rivedere i prezzi...».

Di gquesti tempi & diventa-
ta la domanda di rito: I'ulti-
ma bolletta?

«Era sempre stata intorno
agli 8.000 euro al mese, ma
I'ultima che mi & arrivata édi
42.000, Purtroppo il gover-
no non ha fatto nulla. E se
non si corre ai ripari chinde
mezza Italias.

Immagino che anche le
materie prime siano un pro-
blema.

«Certo, & aumentato tutto.
Le spese di trasporto, i semi-
lavorati, il legno... Abbiamo
delle scorte, ma le stiamo di-
vorando. Avevamo un gran-
de mercato in Russia, E ora
non pid, per evidenti ragio-
m...».

E preoccupato?

«Abbastanza, ma guardi
che fare impresa in Italia
go)n & mai stato facile...» (ri-

e).

Gli ostacoli principali?

«Costo del lavoro folle, bu-
rocrazia impazzita. E con
I'informatizzazione la situa-
zione & addirittura peggiora-
ta: ci sono pit carte di prima
¢ una montagna di spese per
la cybersecurity».

Mai pensato dilasciare I'I-
talia?

«La tentazione ¢’é stata,
pit che per i costi, per l'invi-
dia e Iirriconoscenza...».

Nel libro di Sandro Cap-
pelletto che racconta la sto-
ria dell’azienda, in effetti si
percepisce a un eerto punto
una sorta di malessere. Le
capita di subire dei colpi
bassi?

«InItalia purtroppo la sto-
ria siripete: in un teatro pre-
stigioso ¢’é un nostro piano-
forte e tutti sono contenti
perché suona benissimo.
Poi, dal nulla, qualeuno in-
terviene e cerca di convince-
re il pianista a chiedere un
altro strumento. Anche se
poiscopriamo che ci avrebbe
suonato volentieri {evitando
all'organizzazione di spen-
dere 1 soldi per il noleggio di
un altro pianoforte...}».

Di che teatri parla?

«Non me lo faccia dire».

E come se lo spiega?

«La mia sensazione & che
in questi casi la decisione
non siadei musicisti. Ad ogni
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modo credo che un ente pub-
blico non possa firmare un
contratto con un noleggiato-
re di pianoforti che metta ve-
ti su tutti gli altri...»,

Ma funziona cosiancheal-
V'estero?

«Nemmeno per sogno.
Pensi che vari pianisti hanno
voluto uno dei nostri stru-
menti alla Carnegie Hall, che
& come dire a casa del nostro
maggior concorrente, E nes-
suno ha creato problemi...».

Ora ¢ piu chiaro - sdram-

matizzando - perché si é
creato in azienda anche la
Fazioli concerthall,dieniha
presentato ieri la stagione
numero 17. A questo propo-
sito: il jazzista Herbie Han-
cock non riesce a suonare
altro. Daniil Trifonov, Louis
Lortie {che suonera il 2 di-
cembre a Sacile), Angela He-
witt e tantissimi altri piani-
sti classici sono entusiasti.
Ai pid grandi concorsi inter-
nazionali, a cominciare dal-
lo Chopin di Varsavia, sono

presenti i suwoi strumenti.
Qual & stata la soddisfazione
pit grande?

«La felicita degli artisti &
tutto. Senza la loro curiosita
e il loro interesse non ce 'a-
vremmo fatta. Sono conten-
to soprattutto di aver mante-
nuto i patti, perché all'inizio
mi chiedevano: “Ma quanto
dureranno?”. E nessuno in
realti poteva saperlo. Ma og-
gi i primi clienti mi dicono
che i nostri pianoforti invec-
chiano benissimo. Negli anni
il suono matura...».

@ RIPRODLUIZIONE RISERVATA

VISIONARIO
Asinistra, Paclo
Eazioli, fondatore
dell'azienda nata
nel 1981a Sacile.

In alto, un artigiano
al lavoro sulla tavola

INGEGNERE Paolo Faziolj, classe 1944

armonica
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