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Il percorso di Enel
che aiuta 6mila aziende
al crescere sostenibile

Si chiama «Supplier Development Program»
ed e rivolto ai fornitori. E soprattutto e gratis

ALDA PAOLA BALDI
«Digitalizzazione e uso di
rinnovabili: e la sfida della
transizione energetica»
Maddalena Camera

B Supportare il percorso di
crescita dei propri fornitori
sulla strada della sostenibili-
ta ambientale e, contempora-
neamente, contribuire al rag-
giungimento degli obiettivi
strategici del gruppo. Questo
I'obiettivo di Enel con il suo
«Supplier Development Pro-
gram» lanciato nel luglio
2020 e allora rivolto a soli 500
fornitori strategici. Da poco
invece il programma é stato
aperto a oltre 6mila aziende
fornitrici presentiin Italia. La
societa guidata da Francesco
Starace con questa iniziativa
vuole dunque contribuire al-
lo sviluppo della filiera e alla
competitivita dei fornitori in
coerenza con i propri obietti-
vi e valori, con attenzione
particolare alla sostenibilita,
alla circolarita ed alla digita-
lizzazione. Questo perché i
fornitori di una societa cosl
grande e ramificata giocano
un ruolo cruciale nel raggiun-
gimento degli obiettivi legati
alla transizione energetica.
Ed & questo il motivo che
spinge Enel a porre attenzio-
ne alla loro crescita. Il pro-
gramma si rivolge alle azien-
de, con sede o filiale in Italia,
qualificate o in fase avanzata
di qualificazione nell'albo
dei fornitori di Enel, e con un
valore della produzione fino
a 250 milioni di euro, ponen-
do particolare attenzione al-
le Pmi operanti su settori stra-
tegici che potranno beneficia-
re di un sostegno diretto da

parte del colosso elettrico
per l'accesso a determinati
servizi. Enel potra contribui-
re a parte delle spese sostenu-
te per l'attivazione di alcuni
servizi anche per imprese at-
tive in settori strategici e con
valore della produzione en-
tro i 50 milioni.

«La grande sfida della tran-
sizione energetica coinvolge
necessariamente anche i no-
stri fornitori senza i quali il
raggiungimento degli obietti-
vi di decarbonizzazione, at-
traverso la crescita delle ener-
gie rinnovabili, della digitaliz-
zazione delle reti e dell'elet-
trificazione dei consumi,
non sarebbe possibile - ha
detto Alda Paola Baldi, re-
sponsabile Procurement
Enel Italia -. Con l'amplia-
mento della platea del Sup-
plier Development Program
vogliamo accompagnare un
numero maggiore di imprese
che lavorano con noi verso
una crescita sostenibile capa-
ce di aumentare la loro com-
petitivita ed efficienza e allo
stesso tempo contribuire alla
creazione di valore per le co-
munita in cui operano ed al-
la ripartenza economica del
Paese in coerenza con le poli-
tiche di Recovery approvate
dall'Unione European.

Il programma offre un eco-
sistema di opportunita per
rendere piu solida, perfor-
mante ed innovativa la sup-
ply chain per favorire la cre-
scita finanziaria e manageria-
le delle aziende partecipanti,
al fine di sviluppare una mag-
giore efficienza dei costi,
all'innovazione, alla sosteni-
bilita, all'internazionalizza-
zione, alla digitalizzazione e
all’'espansione delle attivita
anche ad altri ambiti. Le

aziende che parteciperanno
al programma potranno acce-
dere ad una serie di servizi, a
condizioni vantaggiose dato
che Enel ha siglato accordi di
collaborazione con diversi
partner. L'adesione al Sup-
plier Development Program
¢ gratuita ed Enel fa sapere
che supportera le aziende
nell'individuare i percorsi
pil adatti ai rispettivi obietti-
vi di crescita. Tra gli accordi
siglati quelli con le principali
realta bancarie per la fornitu-
ra di servizi finanziari, impor-
tanti business school perI'of-
ferta di servizi di training, i
principali player per la forma-
zione sia manageriale che e
tecnica, e con societa di con-
sulenza in grado di affianca-
re e supportare i fornitori in
percorsi di implementazione
dei processi legati all’econo-
mia circolare, all'internazio-
nalizzazione, alle operazioni
di M&A e di open innova-
tion.

In Toscana ad esempio le
aziende fornitrici di Enel nel-
la geotermia potranno usu-
fruire di questa opportunita.
Il geotermico in quella regio-
ne del resto € gia in grado di
soddisfare circa il 30% del
fabbisogno elettrico. E dun-
que € molto importante I'im-
plementazione e la manuten-
zione del servizio e degli im-
pianti esistenti.

Superficie 68 %
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RIPARTENZA
EFFICIENTE
Il :Supplier
Development
Programs

di Enel
consente
a6mila
aziende
fornitrici

di seguire
un percorso
virtuoso

per
raggiungere
gli obbiettivi
di crescita in
modo
sostenibile.
Come nel
caso degli
impianti
geotermici
in Toscana
che vedete
quia fianco
Sopra Alda
Paola Balsi
responsabile
Procurement
Enel Italia
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